　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 　
平成１９年度「ワクワク系マーケティング実践講座」の実施

　　　　　及び参加者の募集について

　平成１８年度「ワクワク系マーケティング実践講座」を開催したところ、実践した事業所のほとんどが売上を増加し、「商売の面白さがわかり、これから商売が楽しくできます」とのお声を頂だくことができました。

　好評につき、今年度も講師に、オラクルひと・しくみ研究所代表　小阪裕司氏（日経ＭＪコラム「招客招福の法則」を連載、ワクワク系マーケティング実践会主宰（約1,600企業参加））を招き、「ひと」と「しくみ」に焦点を当てたマーケティング実践講座を実施致します。
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オラクルルひと・しくみ研究所　代表

日本感性工学会　理事
　　　　

静岡大学大学院客員教授

数多くの著書 、新聞や雑誌での連載、ラジオ番組メインパーソナリティ、全国での講演 など、幅広い活動を通じて、これからのあるべきビジネススタイルとその具体的なやり方を語り続ける「伝道師(エバンジェリスト)」。
これまでに４０００社を超える企業を直接サポートしてきた。
山口大学人文学部（美学専攻）を卒業。大手小売業（東証一部上場）に入社、商品の仕入れ・販売・店舗運営に従事し、“人間の消費行動”を探求。その後、広告代理店に移り、イベントプランナーとして多数の企画・プロデュースを行い、クリエイティブな仕事を多種多様に経験。
１９９２年に独立し、独自のアプローチでのマーケティング戦略、新規事業の開発などを企業から請け負う 「オラクルひと・しくみ研究所」を設立。商社・飲料メーカー・鉄道会社・コンビニエンスストア・小売店・レストランなど、大手企業の数々のプロジェクトを手がける。

１９９７年処女作“ワクワクするビジネスに、「不況」はない”を出版。
その後、「ビジネスは人の営みである」の観点から、人の感性と行動を軸にビジネスを組み立てる「ワクワク系（登録商標）」理論を体系化し、２０００年からは、その実践企業の会である「ワクワク系マーケティング実践会」を主宰。会員は一部上場企業から個人事業主までと幅広く、現在、全都道府県の約１６００社が参加している。
２００２年には、人間研究を体系化・発表する会社として、有限会社花伝（かでん）を設立。
２００５年１２月、日本感性工学会理事に就任。
翌春より、日本感性工学会内研究部会「感性認知ビジネス実践部会」を創立、研究部会長に就任。
創立と同時に日本感性工学会内、最大の研究部会となる。
２００６年１１月１０日、仲間とともに「合同会社感性行動科学ビジネスシンクタンク」設立。
代表社員に就任。趣味は映画・舞台などの鑑賞、旅行のほか、競走馬をこよなく愛する。

【主な講演会・セミナー実績】
日本経済新聞社主催『日経ＭＪセミナー』レギュラー。資生堂、東急ストア、ナムコ、コカコーラボトラーズ、ポーラ化粧品本舗、ゼリア新薬、ピジョン、日本出版販売（ニッパン）などの企業主催講演。全国の商工会議所・商工会連合会主催講演など、自社主催以外に、全国で年間約５０回の講演・セミナーにて講師を務める。半数近くがリピート依頼。
日本商工会議所公認「創業人材育成事業」講師。
栃木県商工会連合会、福岡県商工会連合会・山城区域商工会広域連携協議会で開催の継続的なプロジェクト「ワクワク系の店づくり事業」講師。受講者が毎年大きな成果をあげ、高い評価を受けている。

【書籍活動】
『「感性」のマーケティング』（ＰＨＰビジネス新書）、『招客招福の法則』（日本経済新聞社）、『自分らしく稼ぐ。』（フォレスト出版）、『「儲け」を生みだす「悦び」の方程式』（ＰＨＰ研究所）、『天職の作法』（大和書房）『毎日お客が来たくなるマーケティング実践術』（かんき出版）など多数のベストセラーを執筆、過去の著作の累計部数は３０万部を超える。
著書詳細はこちらから。

【主な雑誌連載・マスコミ出演実績】
『日経ＭＪ』掲載のコラム“招客招福の法則”（２００６年単行本化出版）長期連載をはじめ、『プレジデント』『ダイヤモンドビジョナリー』『Ｔｈｉｎｋ』『Ｔｈｅ２１』、『文蔵』『月刊商業界』『日経レストラン』『宣伝会議』『美容と経営』などの雑誌連載や取材・寄稿掲載多数。
資生堂、キリン、サッポロ、トーハンなど大手企業の社内利用会報での連載・寄稿も多数。
エフエムヨコハマ「ＷＡＫＵＷＡＫＵビジネステイメント」にてメインパーソナリティを務める他、ＦＭ東京、ラジオ日本、ＮＨＫ「ラジオ深夜便」、長野放送「新春特番」等。
平成１９年度ワクワク系マーケティング実践講座　実施要領

１.事業目的　「売れる仕組みづくり」を学び、実践することによって、日々愉しみながら商売ができるようになること。また、経営指導員がともに参加することによって、本セミナーに参加していない事業所に対しても、実践的な指導が行えるようにする。

２．実施期間　平成１９年８月１日～２月２９日

（別添２：スケジュール参照）
３．セミナー等（別添４：カリキュラム参照）

　　①日　程　第１回　　８月２７日（月）１３：３０～１７：３０

　　　　　　　第２回　　９月２１日（金）１３：３０～１７：３０

　　　　　　　第３回　１０月１９日（金）１３：３０～１７：３０　

　　　　　　　第４日　１１月３０日（金）１３：３０～１７：３０

　　　　　　　報告会　　１月下旬

　　②場　所　中小企業振興センター２Ｆ　２０２会議室

　　　　　　（福岡市博多区吉塚本町９－１５　℡０９２－６２２－７７０８）

４．講　　師　　オラクルひと・しくみ研究所代表

　　　　　　　　ワクワク系マーケティング実践会主宰

　　　　　　　　（有）オラクル　代表取締役　小阪裕司　氏（別添４：参照）

５．応募要件　①原則、商工会等経営指導員が一緒に学び実践していくこととしま

　　　　　　　  す。（事業者と経営指導員等で１組です。）

　　　　　　　②原則、全セミナー・実践に参加し最後まで貫徹できる方とします。

　　　　　　　　　　（期間中にオラクル主宰の実践会退会の折には、

　　　　　　　　　　　　本講座も同時に退会するものと致します。）

　　　　　　　③参加者は、小阪裕司氏が主宰する「ワクワク系マーケティング実　　

　　　　　　　　践会（参照http://www. kosakayuji.com/index.cfm）」に加入し　　　　　　　　会費を払える方。（年会費５２，５００円　既加入者は免除）

６．参加募集　　５０名（経営指導員等とペアで５０組）

　　　　　　　　申込み：参加申込書（別添３）

　　　※なお、申込者多数の場合は、本会にて調整します。

７．申込み〆切　８月１３日（月）

